
后援·主管主办：浙江省体育局 浙江省体育总会 国内统一刊号CN33-0088 邮局代投代号：31-641 （新）第3285号 编辑/版式：郦琪琛 今日正报八版

2016年11月

新闻热线：0571-85067855 投稿信箱：ttb0571@163.com

星期二
农历丙申年十月十六15

一句话看明白

4版 5版近千跑者相聚天柱山
玩起别样跑山赛

上周末，来自全国各地的近千名跑步爱好者
齐聚安徽潜山县的天柱山下，与奥运冠军、世界
冠军一起比起了山地越野。

作为1992年巴塞罗那奥运会女子100米蝶泳
冠军的钱红，虽然已经退役多年，但一直没有中断
过对泳坛后辈们的关注。

8版“体育创客”之徐水强

徐水强，这个和皮划艇打了大半辈子交道
的人，为了这份事业，选择在知天命之年重新
创业，在水道岸边忙碌，并乐在其中。

孙杨成熟了，徐嘉余有潜力，
傅园慧直率得可爱

●国家体育总局系统全民健身工作会议日前

在京召开，总局党组副书记、副局长杨树安在讲话

中强调，实施《全民健身计划》是重要的国家战略。

●第七届世界女子围棋锦标赛在江苏苏州

决出四强，中国棋手於之莹、李赫和王晨星占据

三席。

●昨日，最新一期的世界杯夺冠赔率榜单出

炉，中国队夺冠的赔率是 1赔 1501，竟然遥遥领先

于同组对手乌兹别克斯坦。

●在世界足坛球员薪资排行榜前十名的榜单

里，效力于中超联赛的球员占据三席，而在联赛排

名中，中超联赛则高居平均年薪第六位。

●昨日，短道速滑世界杯第二站结束争夺，由

武大靖、韩天宇、许宏志、任子威组成的中国队技

压群雄，夺得了本赛季男队的首枚金牌。

为期一周的全国网球团体锦标赛昨日

落下帷幕，浙江网球队的男、女将士们在赛

场上发扬顽强的拼搏精神，从淘汰赛进入

8强赛，从半决赛再到决赛，一路过关斩

将，最后均获得亚军——虽然没能问鼎让

队员和教练有些遗憾，但是这样的成绩已

经创造了浙江网球在全国大赛的历史。

每年，全国网球团体锦标赛都被视为

一次实力的“大阅兵”，汇聚了国内一流的

网球好手，像国家队成员王蔷、郑赛赛、李

喆等人都是该项比赛的常客，今年正值全

运会备战时期，为了“刺探”各代表队的实

力，锻炼磨合全运会阵容，比赛也格外热

闹。像占据国内网球霸主地位的天津队

在女团的比赛中排出了王蔷、郑赛赛、徐

一帆、段莹莹这样的“夺冠黄金阵容”。

相比对手的强大，今年浙江网球女队

的阵容只能说一般，老将韩馨蕴带着刚刚

伤愈的叶秋语，以及两名“95后”新人杨上

清和金万媛韵，按照教练王迎政的话来

说，“就是让年轻队员以赛代练，提前感受

全运会的气氛”。

让人欣喜的是，卸下压力的女将们超

水平发挥，半决赛逆转“豪门”天津队，挺

进决赛。“年轻队员能够抗住压力取得这

样的成绩让人欣慰。通过这次实战演练

对全运会阵容的磨合有很大的好处。”王

迎政说。

女队风光站上领奖台，男队也不甘落

后。小将吴易昺的表现令人惊叹。在此

次比赛之前，他连续在境外比赛，体能消

耗巨大。但是本次全国大赛，他越战越

勇，连赢6场，连天津队的主教练都对他刮

目相看。教练齐霄特别欣慰：“阿昺在比

赛中的那股拼劲让全队上下都注入了一

股能量，能赢下冠军队伍进入决赛实属不

易。”

这是一次团队的胜利，浙江网球队用拼

劲突破了历史。这一年来，全队上下谁都不

懈怠，无论是训练还是比赛每个人都全力以

赴。浙江体育职业技术学院竞技体育三系

主任张小平表示，这次比赛大大提升了年轻

队员的信心，也提升了团队的凝聚力，为

明年全运会备战打下了坚实的基础。

全运会热身，浙江网球队艺高人胆大

亚军也荣耀，因为他们创造了历史
□本报记者 沈梦雪

昨日下午，中国男足召开战前新闻发布会。今晚，他们将面对强敌卡塔

尔队，这是12强赛的第5场较量，也是里皮入主中国男足之后的首秀。

CFP供图

今
晚
今
晚
——
——

看
国
足

看
国
足
刷刷
﹃﹃
卡卡
﹄﹄

看
里
皮

看
里
皮
首
秀
首
秀

一场“双11”的狂欢，给体育电商带来

了什么？在引人侧目的价格和震撼人心

的销售额背后，作为电商新军的体育电

商，早已在新领域开辟多元化的战场。

6分 58秒破 100亿元、每秒交易峰值

高达17.5万笔、最终以1207亿元销售额完

美收官。当移动端的网购风潮席卷全球

之时，正值风口的体育产业也在这把电商

燃烧正旺的大火中，狠狠地加上了自己的

燃料。

从目前阿里巴巴公布的数据来看，体

育用品的线上销售额在网购的狂欢节中

也节节攀升。2015年“双11”期间，淘宝的

体育用品成交金额已经达到 44.57亿元，

同比增加 55%。今年的“双 11”天猫商家

排行榜上，NIKE、adidas和New Balance三

家体育品牌旗舰店入围前十，足见体育电

商的实力。

而国内体育用品领导品牌安踏 2015
年“双 11”销售额就已达到了 1.7亿元，今

年更是实现翻倍。安踏公关媒介经理田

郴桥接受记者采访时透露，今年为了应对

“双 11”，安踏早在 10月就陆续请来了邹

市明、何雯娜、郑智等品牌代言人在线上

平台进行直播，通过明星大咖的着装演绎

和粉丝互动，吸引消费者流量，通过‘边看

边买’直接引导购物。从目前安踏公布的

“双 11”数据来看，和去年相比实现 100%
增长。

然而，传统的体育装备商连创销量新

高只是引人注目的明星，在体育产业的潜

移默化中，早有多元化的战场。以懂球

帝、乐视体育为代表，以自身流量延伸电

商业务的平台，早就在试图通过自身流量

完成变现，通过精准对口的装备和消费人

群和传统电商共分一杯羹；而如小李子、

任意球等以电商起家的专业型平台，正在

千方百计吸引更多的用户流量；还有如阿

里体育这般尝试体育服务电商化的行业

引领者，正试图将更多虚拟服务通过电商

平台带给用户。

这样的尝试不只是巨头们的权利。浙

江知名跑者、陪你跑 CEO 吴栋在打造的

APP中也有商城的合作引导。在他看来，这

些缺乏流量的初创型APP在电商的战场上

更需要另辟蹊径。“内容才是我们的优势。”

在吴栋的计划里，体育用品进军电商是未

来必然的趋势，但获取流量是关键。相比

直接吸引流量，他更愿意利用细分领域的

内容优势来为更多客户提供体育服务，以

此在电商战场中杀出一条血路。

记者也咨询了省体育局经济处相关

负责人，他表示，随着经济增长，未来体育

电商的市场势必更大，不仅传统运动装备

需求增加，在虚拟方面的场馆使用、竞赛

表演以及体育服务方面，电商化的趋势更

为明显。

“比如浙江的呼啦伴伴，已经可以完

成场馆预定、赛事购票等服务，当更多新

产品上线，能为体育爱好者提供极大的方

便。”该负责人认为，除了传统体育，原本

就诞生于互联网的电子竞技电商化将更

为明显，直播平台消费、虚拟装备购买都

将在未来进入增速期。

不过，在时代飞速变化的当下，体育

电商的概念如何变现为利润还有太多的

未知，如何在风口中把握自身定位，体育

电商还需更长的探索。

流量变现、社交引流、线上互动……第八个“双 11”，体育电商展
露全新一面——

产品“虚拟化”成体育电商的又一盏明灯
□本报记者 吴雨辰


