
随着社会的发展，球鞋定制这项业务

在国内正在悄然兴起。目前在国内不仅精美

的作品越来越多，还有一些非常出色的成型客

制团队。这个新潮的行业到底有怎样的故事呢？

在诸暨，就有这样一位半路出家的球鞋定制师，他

叫王海波。从 2019年从业至今，他的球鞋作品已受

到沈梓捷、陈培东、可兰白克、莫泰尤纳斯等 10多位

CBA球员的青睐，在国内最大的篮球论坛——虎扑也

拥有了越来越多的粉丝。

编辑/版式：易龙吟 E-mail:ttb0571@163.com 52021年6月4日 星期五 深一度·新闻

诸暨王海波为CBA球星提供球鞋私人订制

球鞋“魔法师”以匠心订制美誉
本报记者 陆英健

在成为球鞋定制师之前，王海

波在银行有着稳定的工作，每天过

着按部就班的生活。渐渐地，他想

要跳出现有的生活圈子，寻求新的

突破。“我总觉得日复一日的日子缺

少了一些激情，想寻找一些变化，探

索一种新生活方式。”王海波说。

诸暨是全国知名的篮球城市，

王海波从小就酷爱篮球。对于球鞋

也是爱不释手，随着了解的深入，他

渐渐爱上了球鞋文化，各种球鞋的

历史、品牌、款式都如数家珍。近几

年，球鞋定制这个行业从国外传入

国内，并慢慢兴盛起来。2018年，决

定选择全新生活方式的王海波请了

假专程跑到北京，跟随国内最早的

球鞋定制师学习技术。完全没有绘

画功底的他，只能从最基础的手绘

知识开始学起，之后还有改色、学画

符号和图案等等。2019年，王海波

觉得时机已经成熟，不顾家人朋友

的反对，毅然从银行辞职，成为了一

名专职球鞋定制师。

目前，球鞋定制师在国内属于

小众职业，放眼全省，从业的人也不

多。王海波向记者介绍，球鞋这个

行业起步非常艰难。“没有名气、没

有订单，很难开张。”他说，“刚开始

的那段时间，我一个月能有一个订

单就不错了，整整一年基本都没有

什么业务。”

直到现在，整个诸暨也只有王

海波一人从事这个行业。据了解，

在北京、上海、广州这些经济较为发

达的一线城市，才活跃着一些像王

海波这样的定制师，由于球鞋文化

的火热，这些定制师在大城市能站

稳脚跟，一单的代工费由几百到几

千不等，最贵的甚至需要上万元。

他们不仅能在球鞋上画画，连鞋面

材质、鞋身配件，甚至鞋盒等都能依

照客户的要求进行定制。

对于自己的职业，王海波有

自己的原则，他爱自己的作品，无

论客户是明星还是普通人，鞋子

名牌与否，每一件都要耐心打磨、

精益求精。

王海波向记者介绍，自己曾

有过这样一位外籍客户：是来自

萨摩亚的健身教练，萨摩亚橄榄

球国家队队员。在国内，他还有

一个特殊的身份，就是NBA球星

克莱·汤普森来中国时的私人保

安。但除此之外，王海波对客户

的其他信息一无所知，客户说

“自由发挥”，也让他难以找到头

绪。通过细心的观察，他留意到

客户手臂上有着一种特殊的纹

身图案，经过多重了解才知道，

原来这是萨摩亚的一种图腾。

王海波瞬间灵感迸发，很快完成

了设计。当客户拿到球鞋时赞

不绝口，并惊叹对与自己毫无关

联的王海波做出了自己心中想要

的鞋子样子。

如今，球鞋定制逐渐走入大

众视野，但随之而来的不乏鱼龙

混杂的乱像，如骗取效果图、抄

袭方案、假鞋定制、粗制滥造、劣

质原料等等问题也慢慢涌出。

对此，王海波有自己的看法，“我

管不了别人，但想守好自己的一

亩三分地。不抄袭创意、不做流

水线作品、不用假鞋创作，这是

我工作的几项原则。”王海波坚

定的说，“我从转行到现在已经

做了 200多双球鞋，希望自己的

作品每一样都是独立构思耐心

制作、让客户满意的。我也不

允许假鞋让自己的创意浪费。”

在他看来，球鞋定制这个行业

最核心的竞争力就是定制师的

“匠心”。这是对客户和作品的

责任感。
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王海波自己

也 没 想 到 ，2020
年 CBA 的 全 明

星周末，成为了

他事业起飞的

契机。

2020年CBA
全明星赛之前，

山东队球员陈

培东的粉丝后

援团团长找到王

海波，希望他给

陈培东制作一双

鞋。对于这双鞋，陈

培东没有提明确的要

求，这反而让王海波犯

了难。“其实做球鞋定制，

灵感是最重要的，在我所有

的工序中，构思和安排计划大概

要占60-70%。”王海波说。并且，

由于当时距离全明星周末的日期

已经很近，工期非常紧张，王海波

也压力倍增，他先后准备了 3个

方案，但又全部否决重新设计。

他争分夺秒，查阅了大量资料，充

分了解运动员本人的家乡、喜好

等信息。最终，一双完美的定制

球鞋终于完成。

由于作品完成后已经临近全

明星周末时间，王海波只好专程

跑到山东将鞋送到陈培东手上。

陈培东收到鞋子后非常喜欢，穿

着这双鞋出战技巧挑战赛并拿下

冠军，这也为王海波的作品带来

了巨大的曝光度。一时间，他的

作品出现在了各大网络平台上，

精致的外形和独具一格的设计引

起了广泛关注。

从那时起，王海波在圈内的

名气也越来越大，沈梓捷、可兰白

克、莫泰尤纳斯、刘毅等 10多位

CBA球员陆续成为了王海波的客

户，王海波的事业瞬间上了一个

台阶。“订单源源不断，最多的时

候一个月要完成 8-10双鞋。”王

海波笑称。

王海波说，现今，许多年轻人

和球鞋爱好者对球鞋的追求早已

超出了原本球鞋本身的设计，对其

注入了自己对于某样事物的情怀，

从而衍生了球鞋客制文化。其实，

原本部分运动品牌就上线过个性

化定制服务，但那仅限于颜色和部

分配件的材质方面。仅仅通过色

块化的搭配完成定制已经难以满

足很多年轻人对于彰显个性的需

求，这也是球鞋定制这个行业目前

呈上升趋势的一个原因。不仅仅

是明星和运动员，学生、白领等人

群也成为球鞋定制的主力军。王

海波说：“这个行业目前虽然小众，

但我觉得还有潜力，以后像我这样

的人还会多起来。”
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